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Menadzment i organizacija u javhom sektoru

Odnosi s javnoScu i lobiranje

Pregovaranje i teorija igara

Izborni predmet 1

Izborni predmet 2

Pristupni rad

Stru¢na praksa

ZavrsSni rad

Istrazivanje javnosti i antikorupcijska
metodologija

Medunarodni marketing i evropsko
poslovanje

Strateske komunikacije
Liderstvo i upravljanje promenama
Pravni aspekti menadzmenta i organizacije

Finansijski okvir pregovaranija



OBAVEZE ZA STUDENTE

Pohadanje nastave
OlakSava pripremu seminarskog rada, projektnog rada i pismenog /
usmenog ispita

Seminarski rad ili projektni rad baziran na podacima iz prakse
U dogovoru sa predmetnim nastavnikom

Test ili usmeni deo ispita
U dogovoru sa predmetnim nastavhikom

Polaganje ispita podrazumeva
ispujavanje definisanih uslova za svaki predmet




ZNANJA | VESTINE

Savremene metode i tehnike u upravljanju organizacionim sistemima

Upoznavanje i ovladavanje savremenim metodama i tehnikama odnosa sa javnoScu
i lobiranja

Upoznavanje sa osnovnim konceptima, principima i modelima pregovaranja i teorije
igara

Teorija i praksa istrazivanja javnog mnjenja i antikorupcijska metodologija

Sticanje znanja iz oblasti medunarodnog marketinga i razumevanje marketinga u
medunarodnom kontekstu, posebno evropskog poslovanja

Upoznavanje sa bazicnim teorijama strateSkih komunikacija
Metode i tehnike liderstva i sprovodenja organizacionih promena

Unapredena znanja, sposobnosti ivestina u vezi sa prepoznavanjem osnovnih
pravnih okvira organizacije i menadzmenta, kao i rizika u vezi sa donosenjem
poslovnih i menadzerskih odluka



MENADZMENT | ORGANIZACIJA U JAVNOM SEKTORU

Literatura

Flynn N. (2007). Public Sector Management, London: Sage Publications

Petrovié D., Mihié¢ M., lli¢ B., Jasko O., Miliéevi¢ V., Cudanov M., Filipovi¢ V.,
Obradovic V., Damnjanovic V., Knezevic S., & Jevti¢ M. (2005). Menadzment i
organizacija, Beograd: FON

Robbins P. S., & Coutler, M. (2005). Menadzment, Beograd: Data Status

Prakti¢an rad
Metode i tehnike za realizaciju

procesa planiranja, organizovanja, Nacionalna i organizaciona kultura
vodenja i kontrole Uloge i zadaci menadzera

Modeli organizacije |lzgradnja karijere

Proces odluCivanja i savremene Upravljanje stresom

metode za donosenje poslovnih Upravljanje vremenom

odluka Delegiranje

Eticke dileme u menadzmentu

l _ Pregovaranje
Menadzment lanca vrednosti



ODNOS! S JAVNOSCEU | LOBIRANJE - ODABRANA POGLAYLIA

Literatura

Filipovic, V., & Kosti¢-Stankovi¢, M. (2008). Odnosi s javhoScu, Beograd:
FON

Dodatna literatura prema potrebi, a u skladu sa dogovorom sa
predmetnim nastavnicima

Prakti¢an rad

Analiza metoda i tehnika koje se koriste u odnosima s javnoScu i
poslovnoj komunikaciji

|lzrada plana komunikacije u cilju kreiranju identiteta i imidza kompanije
Simulacija tehnika lobiranja

|granje uloga u procesu lobiranja



PREGOVARANJE | TEORLJA IGARA

Literatura

Kostic-Stankovic, M. (2009). Poslovna komunikacija — pregovaranje i
komunikacija, Beograd: Gradevinski fakultet

Stojanovic, B. (2005). Teorija igara - elementi i primena, Sluzbeni glasnik

PraktiCan rad
Igranje uloga u primerima najcescih tipova pregovaranja
Analogija karakteristicnih igara ("dilema zatvorenika", igra koordinacije,

"bitka polova", igra "kukavice", igra "soko i golub“) sa realnim
situacijama kroz primere

Rad na softveru za reSavanje i simulaciju igara

Studije slucaja: rat cenama, ulazak na trziste, stratesko investiranje,
pregovaranje, aukcije



ISTRAZIVANJE JAVNOSTI | ANTIKORUPCLISKA METODOLOGIJA

Literatura

Pallant J. (2011). SPSS: priru¢nik za prezivljavanje, prevod 4. izdanja,
Mirkoknjiga

Skripte predavaca
Materijal sa predavanja i vezbi

Prakti¢an rad
Transparency international — analiza slucaja iz prakse
Primena istrazivanja u procesima lobiranja

Simulacija antikorupcijskih metoda na osnovu konkretnih istrazivanja
javnosti



MEDUNARODNI MARKETING | EVROPSKO POSLOVANJE

Literatura

Filipovi¢ V., & Kosti¢c-Stankovi¢, M. (2009). Marketing u globalnom
okruzenju, Beograd: FON

Praktican rad
Komparativna analiza u modelu selekcije konkretnih inostranih trziSta

Razvoj strategije ulaska na konkretno inostrano trziste, na osnovu
realnih podataka

Analiza primera iz prakse evropskog poslovanja



STRATESKE KOMUNIKACIJE

Literatura

Kostic-Stankovic, M. (2011). Integrisane poslovne komunikacije,
Beograd: FON

Kostic-Stankovi¢ M. (2013). Marketinsko komuniciranje u upravljanju
odnosima sa kupcima, Beograd: Zaduzbina Andrejevic

Dodatna literatura prema potrebi, a u skladu sa dogovorom sa
predmetnim nastavnicima

Praktican rad

Analiza primera iz prakse

Simulacija istrazivanja trzista i javnog mnjenja u funkciji formulisanja
odgovarajucCih strategija komunikacije prema ciljnim grupama javnosti
|zrada plana strateskih komunikacija za konkretan primer iz prakse



LIDERSTVO | UPRAVLJANJE PROMENAMA

Literatura
Northouse, P. (2008). Liderstvo - teorija i praksa, Beograd: Data Status
Dulanovié, Z. & Jasko, 0. (2007). Organizaciona struktura i promene, Beograd
Jevti¢, M. 2007. Liderstvo u promenama, Beograd: Zaduzbina Andrejevic

Dodatna literatura prema potrebi, a u skladu sa dogovorom sa predmetnim
nastavnicima

Prakti¢an rad
Prikaz teorijskih pravaca liderstva
Razvoj modela upravljanja promenama
Sprovodenje postupka organizacionih promena
Redizajniranje organizacione strukture na primerima iz prakse
Studije slucajeva



PRAYNI ASPEKTI MENADZMENTA | ORGANIZACIJE

Literatura

Drakuli¢, M. (2001). Osnovi poslovnog prava, Beograd: FON

Vukadinovi¢, R. (2006). Pravo Evropske unije, Kragujevac: Centar za
pravo Evropske unije Pravnog fakulteta u Kragujevcu

Dodatna literatura prema potrebi, a u skladu sa dogovorom sa
predmetnim nastavnicima

Praktican rad
Razvoj pravnickih vestina: pregovaranje
Uloga i pravila pregovaranja u pravnim poslovima i menadzmentu



ZAVRSNI RADOVI: PRIMERI TEMA

Strategije pregovaranja u uslovima promena

Analiza pristupa pregovaranju prilikom izgradnje partnerskih odnosa
Znacaj lobiranja u javhom sektoru

Uticaj lobiranja na savremene uslove poslovanja

Lobiranje kao faktor realizacije uspesnih odnosa s javnoscu
Istrazivanje znacCaja pregovaracke kompetencije u interkulturalnoj komunikaciji
Uticaj lobiranja na pozicioniranje u medunarodnoj javnosti
Istrazivanje efikasnosti lobista u javhom sektoru Srbije
Organizacioni aspekt lobiranja i pregovaranja

Faktori pregovaranja i lobiranja u savremenoj praksi

Specifichosti tehnika pregovaranja u javnim institucijama

Aspekti pregovaranja i lobiranja u medunarodnom okruzenju
Strategije upravljanja konfliktima tokom procesa pregovaranja



KONTAKT

Pitanja mozete postaviti na e-mail
katedra.marketing@fon.bg.ac.rs

ili licno u terminima konsultacija

clanova Katedre za marketing menadzment
i odnose s javnoScu
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